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Descripción del Programa
Programa apoyado por CORFO y ejecutado por Growth Business, 
orientado a fortalecer las capacidades emprendedoras de personas y 
equipos en etapa temprana, mediante un proceso formativo 
teórico-práctico presencial, que incluye mentorías y entrega 
herramientas para diseñar, validar y proyectar modelos de negocio 
innovadores, sostenibles y con pertinencia territorial, articulando a 
los participantes con el ecosistema regional para impulsar su 
continuidad hacia etapas de incubación o acceso a financiamiento 
inicial.

Público Objetivo

Ecosistema emprendedor en consolidación, alta motivación, pero 
baja formalización y escalamiento. Más del 70% de los 
emprendedores está en etapas iniciales, solo 12% accede a programas 
de apoyo/mentorías y la sobrevivencia a 3 años es menor al 35%, 
evidenciando brechas en gestión, validación y sostenibilidad.

Contexto Local

Emprendedores/as y equipos regionales en etapa temprana, con 
potencial de escalamiento, que no hayan participado en incubación 
formal y requieran metodologías para validar y estructurar su modelo 
de negocio.

Viraliza Formación - Preincubación

Línea de Financiamiento



ACTIVIDADES PROGRAMA ACADEMIA DE PREINCUBACIÓN ARICA Y PARINACOTA 2026

Módulo 1

Introducción al 
Emprendimiento 
y Validación de 
Ideas

Docente:
Kelly
Rincón

N° de
horas: 6

Diseño y 
Modelación de 
Negocios

Docente:
John
Palacio

N° de
horas: 6

Módulo 2

ABRIL

Gestión 
Financiera para 
Emprendedores

Docente:
Luis
Cabrera

N° de
horas: 6

Módulo 3

Aspectos Legales 
y Puesta en 
Marcha

Docente:
Alejandro
Perona

N° de
horas: 6

Módulo 4

Docente:
Luis
Cabrera

N° de
horas: 6

Acceso a 
Financiamiento y 
Preparación de 
Pitch

Módulo 6

MAYO

Ecosistema, 
Redes de 
Contacto y 
Sostenibilidad

Docente:
Danko 
Ravlic

N° de
horas: 6

Módulo 5

Mentorías

Docente:
Equipo
Growth Business

N° de
horas: 8

Módulo 7

Ceremonia 
de cierre

MAYO JUNIO

Lanzamiento 
del programa

Malla Curricular

JULIO



Horario 2026

Introducción al Emprendimiento
y Validación de Ideas

Diseño y Modelación de Negocios

Gestión Financiera para
Emprendedores

Ecosistema, Redes de Contacto
y Sostenibilidad

Mentorías

Lanzamiento

Clase 1

Clase 1

Clase 2

Clase 1

Clase 2

Clase 1

Clase 2

13-may al 13-jun

07-abr

06-abr

Cierre 01-jul

3

2

2

8 - -

18:00 21:00
Clase 2 08-abr 3 18:00 21:00

16:30 18:30

16:30 18:30

21:00

21:00

21:00

21:00

21:00

21:00

18:00

18:00

18:00

18:00

18:00

18:00

3

3

3

3

3

3

09-abr

10-abr

21-abr

22-abr

05-may

06-may

Clase 1

Clase 2

21:00

21:00

18:00

18:00

3

3

28-abr

29-abr

Fecha Horas Lectivas Hora Inicio Hora Término Docente

Acceso a Financiamiento y
Preparación de Pitch

Clase 1

Clase 2

21:00

21:00

18:00

18:00

3

3

26-may

27-may

Kelly Rincón

John Palacio

Luis Cabrera

Alejandro Perona

Danko Ravlic

Luis Cabrera

Luis Cabrera (Innovación y Desarrollo Competitivo)
Danko Ravlic (Ecosistema y Redes)
Mickael Alonso (Mecatrónica)
Jorge Padilla (Logística)
Matías Barrios (Mecánica y Energía)
Yélica Rudolffi (Agricultura y Eficiencia Hídrica)
Marco León (Ventas / E-Business)

N/A

N/A

Aspectos Legales y Puesta
en Marcha



Introducción al Emprendimiento
y Validación de Ideas
Se busca que los participantes comprendan el proceso emprendedor, 
las etapas de desarrollo de una idea y los factores críticos para validar 
una oportunidad de negocio.

Conceptos de emprendimiento e 
innovación.

Identificación de problemas y 
oportunidades.

Ciclo de vida del emprendimiento.

1

2

3

Herramientas de validación temprana.4

Formulación de hipótesis de valor.5

Contenido

Duración

6 horasKelly Rincón
Instructor

Módulo 1 Módulo 2 Módulo 3 Módulo 4 Módulo 5 Módulo 6 Módulo 7



Herramientas de diseño MDN (Lean 
Canvas).

Segmentación de clientes.

Propuesta de valor.

1

2

3

Canales de distribución.4

Fuentes de ingreso y estructura de costos.5

Contenido

Duración

6 horasJohn Palacio
Instructor

Diseño y Modelación de Negocios

Entregar herramientas para diseñar modelos de negocio escalables 
y sostenibles utilizando metodologías prácticas.

Módulo 1 Módulo 2 Módulo 3 Módulo 4 Módulo 5 Módulo 6 Módulo 7



Desarrollar capacidades básicas en planificación financiera, 
proyecciones y control de flujo de caja.

Gestión Financiera para Emprendedores

Estructura financiera básica.

Flujo de caja proyectado.

Costos fijos y variables.

1

2

3

Indicadores financieros clave.4

Estrategias de precios.5

Contenido

Módulo 1 Módulo 2 Módulo 3 Módulo 4 Módulo 5 Módulo 6 Módulo 7

Duración

6 horasLuis Cabrera
Instructor



Proporcionar conocimientos prácticos sobre la formalización de 
emprendimientos, propiedad intelectual y normativas aplicables.

Aspectos Legales y Puesta en Marcha

Alejandro Perona
Instructor

Tipos de sociedades.

Contratación básica.

Registro de marca y propiedad intelectual.

1

2

3

Normativas sectoriales.4

Requisitos de formalización y trámites 
iniciales.5

Contenido

Módulo 1 Módulo 2 Módulo 3 Módulo 4 Módulo 5 Módulo 6 Módulo 7

Duración

6 horas



Actores del ecosistema de Arica y 
Parinacota.

Triple impacto y sostenibilidad empresarial.

Estrategias de networking.

1

2

3

Oportunidades de articulación territorial.4

Casos de éxito regionales.5

Contenido

Duración

6 horasDanko Ravlic
Instructor

Fortalecer la vinculación con el ecosistema regional e incorporar 
herramientas para desarrollar emprendimientos sostenibles.

Ecosistema, Redes de Contacto
y Sostenibilidad

Módulo 1 Módulo 2 Módulo 3 Módulo 4 Módulo 5 Módulo 6 Módulo 7



Fuentes de financiamiento público y 
privado.

Estructura del pitch.

Elaboración de postulaciones efectivas.

1

2

3

Comunicación efectiva y storytelling.4

Ensayo y presentación final (DemoDay).5

Contenido

Duración

6 horasLuis Cabrera
Instructor

Entregar herramientas para levantar capital, postular a fondos 
públicos y presentar efectivamente una propuesta de valor.

Acceso a Financiamiento y
Preparación de Pitch

Módulo 1 Módulo 2 Módulo 3 Módulo 4 Módulo 5 Módulo 6 Módulo 7



Estrategia de desarrollo de acuerdo a perfil 
emprendedor.

Mentorías individuales.

1

2

Contenido

Guiar y apoyar al emprendedor para que desarrolle las habilidades 
necesarias, tome mejores decisiones y logre el crecimiento y 
consolidación de su negocio/emprendimiento.

Mentorías

Módulo 1 Módulo 2 Módulo 3 Módulo 4 Módulo 5 Módulo 6 Mentorías

Duración

8 horas

Luis Cabrera

Jorge Padilla

Danko Ravlic Mickael Alonso

Matías Barrios

Marco León

Yélica Rudolffi



Instructores



Instructores

Luis Cabrera
Instructor

Doctor© en Administración de Empresas y Derecho por la Universidad de Lleida; Máster en Innovación y 
Emprendimiento por la Universitat de Barcelona; Master in Business Administration (MBA) por la Universidad de Sevilla; 
Magíster en Innovación por la Pontificia Universidad Católica de Chile; Ingeniero© Civil Industrial por la Universidad 
Central de Chile; Ingeniero Comercial por la Universidad de La Serena; Diplomado en Física Moderna: Termodinámica, 
Mecánica Cuántica y Relatividad por la Universidad de Concepción. Se ha desempeñado como Director de la Asociación 
de Exportadores de Chile, Director de Chile Emprende y Director de Proyecto en diversos programas relacionados con 
el I+D+i+e+TT, como también en programas estratégicos en Eficiencia Hídrica, Energías Renovables, Horticultura 
Sustentable del Desierto y Minería. Ha sido asesor de instituciones como la Compañía Minera del Pacífico, Gobierno 
Regional Atacama, Universidad de Tarapacá, Universidad de Atacama, CORFO, Lundin Foundation (Canadá), Clúster de 
Minería, y como expositor en instituciones como Pro-Colombia, Fenalco, Instituto Tecnológico Metropolitano de 
Medellín, entre otros. Con más de 13 años de experiencia como docente universitario en las áreas de innovación y gestión 
estratégica. Ha fundado y desarrollado empresas en Chile, Colombia y EEUU; en la actualidad se desempeña como 
Director de Growth Business y participa como expositor en materias de Innovación y Gestión Estratégica en distintas 
instituciones público/privadas.



Kelly Rincón
Instructor

Administradora de Empresas y Especialista en Desarrollo 
Económico Regional, candidata a Magíster en Gerencia de 
Proyectos de Investigación y Desarrollo. Cuenta con 
experiencia en gestión de proyectos de ciencia, tecnología 
e innovación (CTI), articulación de actores y 
fortalecimiento de ecosistemas de emprendimiento. Se 
desempeña como Líder de Emprendimiento e Innovación 
en el Instituto Tecnológico Metropolitano de Medellín 
(CTIC), impulsando programas de emprendimiento 
tecnológico, vinculación con redes y actores 
internacionales, y acciones de transferencia e innovación. 
Además, es Directora Ejecutiva de la Fundación Lectores a 
la Hamaca, liderando estrategia, gestión institucional y 
alianzas con foco en impacto social. Prosee certificación 
PRODEM–BID como desarrolladora de ecosistemas y 
formación asociada a gestión de proyectos (PMP).

Jhon Palacio
Instructor

Magíster en Administración y Administrador de Empresas, con 
formación técnica en gestión administrativa y 
telecomunicaciones. Posee más de 12 años de experiencia en 
docencia universitaria, gestión académica y dirección de 
proyectos, con foco en innovación, transferencia tecnológica y 
articulación universidad–empresa–Estado. Actualmente es Jefe 
de Oficina del Centro de Gestión del Desarrollo Tecnológico, 
Emprendimiento e Innovación del ITM, donde lidera estrategias 
y procesos para el desarrollo del emprendimiento, la 
transferencia tecnológica, la valorización y negociación de 
tecnologías, y el impulso de empresas de base tecnológica 
(spin-offs y startups). Ha coordinado programas y convenios 
institucionales y realizado seguimiento presupuestario y 
financiero, complementando su trayectoria con formación 
especializada en transferencia y desarrollo de ecosistemas, y 
participación en iniciativas internacionales como Erasmus+.

Instructores



Danko Ravlic
Instructor

Ingeniero Comercial por la Universidad de La Serena; 
Magíster en Innovación Tecnológica y Emprendimiento 
(UTFSM), Magíster en Políticas Públicas y Gobernanza 
Territorial (Universidad Católica del Norte) y Doctorando en 
Economía (Universidad Nacional de General Sarmiento). 
Es académico de la Universidad de La Serena y Gerente de 
la Red de Mentores Norte. Cuenta con experiencia en 
dinamización de ecosistemas de emprendimiento y en 
formulación, evaluación y gestión de proyectos de 
innovación, startups, transferencia y programas de 
entorno emprendedor, incluyendo funciones en CORFO 
(InnovaChile). Ha liderado iniciativas de medición y análisis 
de ecosistemas (GEIAL) para el Área Metropolitana La 
Serena-Coquimbo, integrando metodologías como 
Design Thinking y enfoques de validación temprana para 
el escalamiento de emprendimientos.

Alejandro Perona
Instructor

Abogado de la Universidad Andrés Bello, con especialización en 
Derecho Tributario y Aduanero, y en Derecho del Trabajo y 
Relaciones Laborales, en las universidades Finis Terrae y 
Universidad de Chile respectivamente, con más de quince años 
de experiencia en asesoría jurídica integral y litigación. Su 
trayectoria combina el abordaje técnico de contingencias 
tributarias, aduaneras y laborales con la representación y 
defensa en procesos judiciales y administrativos, aportando una 
mirada estratégica orientada a la gestión de riesgos, 
cumplimiento normativo y resolución de controversias para 
personas y empresas. Se ha desempeñado además como 
docente universitario en Derecho Administrativo, Notarial y 
Comercial.

Instructores



Inscríbete en

O escanea el QR

www.growthbusiness.cl

Región de Arica 
y Parinacota

Lugar
Abril - 

Julio 2026

Fechas
Presencial
Modalidad



Entidades colaboradoras
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